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  به دنبال کسی باش که ارزشتو بدونه

  وجودي رتیبا فلسفه
  که ارزشش رو دارن. ییبراي اونا ،ي با ارزشرهاده. کاي خیلی متفاوتی رو انجام میاسمیه که کارهارتیبا 

کنیم باید بدونیم که ارزش انجام دادنش رو داره یا نه. اگر فلان . هر کاري که میارزش خیلی مقوله مهمیهاصولا 

تحصیلی رو بخونیم، ارزشش رو داره یا نه؟ کاري ارزشش رو داره یا نه؟ اگر بهمان رشته  ،کسب و کار رو دنبال کنیم

هایی کنم ارزشش رو داره یا نه؟ کسی که دوستش دارم، ارزشش رو داره یا نه؟! اصلا کل زندگی و هدفکه دارم می

  کنیم، ارزشش رو دارن یا ندارن؟که داریم دنبالشون می

، چند روز یا حتی ونا ممکنه به چندین ساعتی دیگه از اضی از این سوالا ممکن راحت باشن و جواب بعضجواب بع

باید  خیلی بده. خب یه چیز مهم مثل کسب و کارمون رو ندونیم، دقیق ! محاسبه نیاز داشته باشن. اگر ارزشچند ماه

می شه یه مطلب به این مههاي ما چقدر قابل اعتماد هستن؟ اصلا میباید حدس بزنیم؟ حدسفقط چی کار کنیم؟ 

  نس واگذار کرد؟رو به حدس و شا

  حلی براي اینکه بهترین حدس و تخمین رو داشته باشیم.گردیم. راهحل میشه! اینجاست که دنبال راهقطعا نمی

ی ضهر حدس و تخمین دقیقی نیاز به علم داره. هر علمی هم نیاز به کسب تجربه و مهارت داره. براي اینکه ارزش بع

گذاري متخصص که عمرش رو صرف فهمیدنش کرده، تجربش کرده و در ارزشچیزا رو بدونیم باید دنبال اونی باشیم 

  ... شده. داستان رتیبا از همینجا شروع شده

  کنه؟می کارهاییچه از کجا شروع شده و رتیبا 
گذاري چیزاییه که با ارزش هستن، ولی ارزش دقیقشون یا حتی ارزش ایه که تمام تمرکزش روي ارزشرتیبا مجموعه

 اندازي یک سایتو با راهکار خودش رو به طور رسمی  1396معلوم نیست. این مجموعه از سال  هانتخمینی او

هاي مالی و در حوزه رتیبا اندازي اون وابسته به تجربه و تخصص چندساله بنیانگذارانشروع کرده ولی راه یاینترنت

 Realاین مجموعه و سرنام یا مخفف کلماتبوده است. نام رتیبا هم برگرفته از تخصص کسب و کارها گذاري ارزش

Time Business Analyzer انه تحلیل آنلاین کسب و کار است.به معناي سام  
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  توصیه محتوانت براي بخش زیر:

  ها افزایش پیدا کند.هاي زیبا در کنار هر مورد درج شوند تا اثربخشی آنموارد زیر باید با طراحی گرافیکی و آیکن

  دیم؟ایی انجام میهکنیم و چه کارگذاري میدقیقا چه چیزایی رو ارزش خواي بدونی مامی

  که این خدمات عبارتند از: ستنوپا يها و کسب و کارهاآپاي از خدمات براي استارتبخش عمده

 گیریم و در مسیر صحیح رو به عهده میها آپ: ما هدایت استارتهاآپمشاوره و منتورشیپ استارت

ها رو از هاي نوپا رو گرفت و اونآپاصولا باید دست استارت دیم.ها رو انجام مییگري اونمنتورشیپ یا مرب

 .دهانجام می براي شما جا بلند کرد و آهسته آهسته به سودآوري رسوند. این دقیقا کاریه که رتیبا

 اندازي راهدونید هر کسب و کار موفقی که به صورت اصولی : همونطور که میارزیابی مدل کسب و کار

اي از تمام فرآیندهاي عملیاتی یک شه باید یک مدل کسب و کار داشته باشه. مدل کسب و کار خلاصهمی

هاي بازاریابی و جذب مشتریان و خیلی از کسب و کار مثل شیوه تولید محصول یا ارائه خدمات، روش

اري یه نسخه از اون تهیه بشه. اگر اندازي هر کسب و کده که باید در ابتداي راهمسائل دیگه رو نشون می

تون تهیه کنید، حتما یه سري به خود اي براي کسب و کارقصد دارید یک مدل کسب و کار اصولی و حرفه

 رتیبا بزنید.

 آپ رو از مرحله ایده به مرحله رشد و شکوفایی : اگر با زحمت زیادي یک استارتآپارزشگذاري استارت

کسب درآمد  گذاربه یک سرمایه آپبا جذب سرمایه یا فروش این استارترسوندید و حالا وقت اونه که 

هاست. آپگذاري و تعیین قیمت استارتتونه به شما کمک کنه. چون کار اصلی رتیبا ارزشکنید، رتیبا می

آپ شما را با دقت بسیار بالایی مشخص کنه تا بتونید مقدار صحیح سرمایه رو تونه قیمت استارترتیبا می

 با قیمت درستی بفروشید! یا کل اون رو آپ خودتونراي اون جذب کنید یا سهام استارتب

 همونطور که گفتیم، هر چیزي یک ارزشی داره! چیزهاي با ارزش مثل یک اختراع گذاري اختراعارزش :

درستی تعیین که دیگه جاي خود دارند و ارزش خیلی خیلی بالایی دارند. اجازه بدید رتیبا این ارزش رو به 

هاي غیراصولی ها براي اون زحمت کشیده شده است رو با تخمین و حدسکنه و ارزش یک اختراع که سال

 پائین نیارید!
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 کنه. اگر ارزش اون رو ندونید، : برند مفهومیه که براي کسب و کار شما ایجاد ارزش میگذاري برندارزش

گذاري کسب و کارها و برندها رتیبا در حوزه ارزشدونید. انگار که ارزش کسب و کار خودتون رو نمی

 متخصصه، پس براي تعیین ارزش برند خودتون سري به ما بزنید.

 این روزا خیلی از کسب و کارهاي ایرانی توسط دهه شصتیا و هفتادیا گذاري کسب و کارهاي نوپاارزش :

رمایه و انرژي خودشون رو پاي یک شن. جووناي پرانرژي که هنوز اول راه هستن و تمام ساندازي میراه

کسب و کار جدید گذاشتن. این جوونا قطعا هنوز با برآوردهاي صحیح مالی و ارزش حقیقی کسب و کار با 

ودشون آشنا نیستن و تو این کار نیاز به مشاوره دارن. اگر جزو این دسته از جووناي ایرانی هستید، خ ارزش

 رتیبا در کنار شماست.

 کسب و کار شما با این شرایط بازار تا چند سال آینده به کجا هاي مالیبینیی پیشتدوین و ارزیاب :

گذاري براي توسعه فلان بخش از کسب و کار خودتون بکنید؟ ارزه پولتون رو صرف سرمایهره؟ آیا میمی

 .دونها رو میهپاسخ این سوالات خیلی سخته، مگه نه؟ رتیبا براي شما راهکاري داره و پاسخ اکثر این سوال

 دونیم به : خیلی از ما خلاصه یا مدل کسب و کارمون رو داریم و میتدوین و ارزیابی طرح کسب و کار

باید چه کار که هاي کلی کافی نیست. باید ریز به ریز بدونیم طور کلی قراره چه کار کنیم. اما این دانسته

خیلی از کارهاي دیگه رو رد؟ نیرو استخدام کرد و کرد. چطوري محصول رو وارد بازار کرد؟ چطور بازاریابی ک

ها رو با جزئیاتشون براي شما مشخص تک این سوال؟ طرح کسب و کار یه سند کامله که پاسخ تکانجام داد

 رو براتون آماده کنه.و کار  یش رتیباست و کافیه از رتیبا بخواهید تا طرح کسبها پپاسخ این سوال .کنهمی

 تا یا بیشتر؟ اصلا  100تا،  50: یک کسب و کار به چه مقدار سرمایه نیاز داره؟ مایهمشاوره افزایش سر

گذاري بشه، حد مشخصی داره یا نه؟ قطعا اینطوره و هر کسب و اگر قرار باشه که روي کسب و کار سرمایه

ه! اگر رویگذاري کم خوب نیست و زیادش هم زیادهکاري به مقدار مشخصی سرمایه نیاز داره و سرمایه

کار یا طرح اقتصادي شما نیاز به افزایش سرمایه داره یا نه، رتیبا در کنار ودوست دارید بدونید کسب

 شماست.

 اندازي یک نوپا، براي جذب سرمایه، براي راه هايگذاري روي کسب و کار: براي سرمایهارزیابی موشکافانه

ها و اي، حتما باید ریسکمهمه دیگه اقتصادي طرحواحد جدید از کسب و کار و توسعه آن یا هر 
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هاي اون رو ریز به ریز بدونیم. اگر تجربه قبلی نداشته باشیم، این کار خیلی سخته و به یه مرکز با پتانسیل

 دهتجربه و متخصص نیاز داره. رتیبا تجربه این کار رو داره و ارزیابی موشکافانه رو براي شما انجام می

  شه که این خدمات عبارتند از:گذاري انجام میخدمات ما هم براي نهادهاي کارآفرینی و سرمایهیه بخش مهم دیگه از 

 کنیم. براي این کار هم معیار داریم. اگر ما خوب رو از بد جدا می ها:آپغربالگري اولیه استارت

 تماس باشید. آپ ارزشش رو داره و کدوم یکی نداره، با رتیبا درخواهید بدونید که کدوم استارتمی

 :ه کردن ولی ضی بازارها رو رقبا قبضشه بدون تحقیق وارد شد. اصلا بعبه هر بازاري نمی تحلیل بازار و رقبا

شه که وارد بازار مناسبی بشه و ی از بازارها هنوز جا براي رقابت دارن. یک کسب و کار وقتی موفق میضبع

آپی اگر قصد دارید روي کسب و کار یا استارترو از قبل تحلیل کرده باشه. در بازار سطح رقابت 

 گذاري کنید، بهتره شرایط بازار و رقباي اون رو از رتیبا بپرسید.سرمایه

 :گذاري کنید، باید از آپ مشخص سرمایهبراي اینکه روي یک کسب و کار یا استارت ارزیابی موشکافانه

آپ رو براي شما تک جزئیات یک استارتید تا تکرو به رتیبا واگذار کن سیر تا پیازش رو بدونید. این کار

 تحلیل کنه و گزارش ارزیابی موشکافانه رو به شما ارائه کنه

 ا یک برآورد اي هستش تیار بیشتر یک نظر سلیقهارزیابی بدون مع هاي کلیدي عملکرد:تحلیل شاخص

، معیارهایی KPIلکرد یا هاي کلیدي عمدقیق. براي ارزیابی هر چیزي به یک معیار نیاز دارید. شاخص

دن یک کسب و کار در هر زمینه چه عملکردي داره. مثلا فروش اون مناسب هست یا هستند که نشون می

هاي خودش رو تغییر بده. هاي بازاریابی مناسبی داره یا باید روشنه؟ امکان پیشرفت داره یا خیر؟ روش

 اي رتیبا است.ههاي کلیدي عملکرد، از تخصصگیري دقیق شاخصاندازه

 ها رو داخل یک سبد نچینید. البته از قدیم گفتن همه تخم مرغ گذاري:تحلیل پورتفولیوي سرمایه

ر دارن ولی وقتی مقدار زیادي سرمایه باید گذاري خودشون در این موارد تبحنهادهاي کارآفرینی و سرمایه

گذاري توزیع بشه، کار یک لف سرمایههاي مختآپ و طرحدر مدت زمان کوتاهی بین چندین و چند استارت

 گن باید کار رو به کاردان بسپارید.شه. اینجاست که میمقدار دشوار می

 آپ و کارآفرینی که نیاز به جذب سرمایه دارند و صدها از میان صدها استارت گذاري:مشاوره سرمایه

شوند، کدوم مورد ارزش توجه ود میگذاري که در بازار پرتلاطم ایران ایجاد و به سرعت نابگزینه سرمایه
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 ها از مشاوره تخصصی رتیبا استفاده کنید تا سرمایه خودتونبیشتري رو داره؟ براي دونستن پاسخ این سوال

 ت کنید.رو به جاي درستی هدای

 تونه رشد کار واقعا تا کجا میآپ تازهدونه یک استارتهیچ کس نمی گذاري کسب و کارها نوپا:ارزش

هاي رو به رشد رو از دست داد. اگر آپگذاري روي استارتزي که مهمه اینه که نباید فرصت سرمایهکنه. چی

حدس زد آپ، میزان رشد اون رو شد راهی پیدا کرد تا در همون مرحله کشت ایده یا بذر یک استارتمی

 با ما در ارتباط باشید. است. کافیهلی رتیبا در این موارد امکانپذیر با تجربه قبخیلی خوب بود. این کار 

 :ی که ممکنه داشته باشه، یک جنبه هایگذاري به موازات مزایاي زیاد و سودهر نوع سرمایه تحلیل ریسک

 پرخطر هم داره. شناسایی این موارد پرخطر نیاز به دانش و تخصصی داره که در اختیار مجموعه رتیباست.

 کسانی  هاي خودش رو بهه که خیلی از تخصصرتیبا دوست دار هاي آموزشی:ها و دورهبرگزاري کارگاه

  که علاقه دارند، آموزش بده. اگر عزمتون رو جزم کردید که پا تو این راه بگذارید، رتیبا در خدمت شماست. 
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