
 

2 
 

  
 اینترنتیپنج دلیل براي مهاجرت از فروش سنتی به فروش 

  مقدمه
فروش اینترنتی دوچندان شده است و هر ها، رونق امروزه با توجه به راه یافتن اینترنت در همه خانه

هاي اجتماعی است تا از این طریق محصولات اي در شبکهسایت یا صفحهکاري نیاز به داشتن یک وبوکسب

کسب و کارها باید به دنبال راهکاري براي حرکت به سمت فروش  د.خود را به نمایش گذاشته و بفروش

ها در ترافیک و شلوغی سپري کنند تا خرید خود بسیاري از مردم دیگر حاضر نیستند ساعتاینترنتی باشند. 

که با صرف زمان کمتر و بدون خستگی قادر به تهیه محصولات مورد نظرشان از طریق درحالی ،را انجام دهند

شمار دیگري نیز دارد. در این نوع از خرید مشتري علاوه بر آن خرید اینترنتی مزایاي بی هستند. اینترنت

تواند چندین محصول را در یک زمان مشاهده و مقایسه کند، مجبور به سر و کله زدن با فروشنده نیست می

  بسیاري از مزایاي دیگر نیز براي مشتري وجود دارد. و
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عقیده زایاي فروش اینترنتی را بررسی کنیم. در پایان این مقاله شما هم با ما همبا ما همراه باشید تا م

ارید و بهتر است که از فروش سنتی محصولات خود نیاز داینترنتی خواهید بود که به یک سایت براي فروش 

  به سمت فروش اینترنتی حرکت کنید.

  عدم محدودیت زمانی -1
 يمعنا که نیاز ایناینترنتی براي مشتریان عدم محدویت زمانی آن باشد. به ترین ویژگی فروش شاید جذاب

توانند در هر ساعت از بلکه می .نیست حتما در ساعات کاري به سایت مراجعه تا سفارش خود را ثبت کنند

  روز اقدام به ثبت سفارش کند. شبانه

مناسب  ،ز زمان کافی براي خرید ندارندخصوص براي افراد شاغل و پرمشغله که در طول رواین ویژگی به

بیشتري دریافت  هايسفارش ،سایت براي فروش محصولات خود دارداي که یک وببنابراین فروشنده است.

  شود.کند و در نتیجه سود بیشتري حاصل میمی

  محصولات/خدمات ترانتخاب راحت- 2
مجبور هستند کل فروشگاه را زیر پا بگذارند و هاي فیزیکی احتمالا افراد براي خرید یک محصول در فروشگاه

هاي دلخواه را بیابند. البته این احتمال نیز همه برندها را بررسی کرده تا بالاخره محصول موردنظر با ویژگی

راحتی و با چند کلیک وجود دارد که در پایان موفق به انجام این کار نشوند. اما در فروش اینترنتی به

علاوه برخی ده و این امکان را دارند که تمامی محصولات مشابه را با آن مقایسه کنند. بهمحصول را پیدا کر

  شود.ها میهاي اینترنتی امکان پرداخت در محل هم دارند که این امر موجب اطمینان بیشتر به آنفروشگاه

شده است و از  تخفیفل هاي مختلف سر بزنند تا محصولی را بیابند که شامتوانند به سایتهمچنین افراد می

  این طریق سود بیشتري در خرید داشته باشند.
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تر کارها دارند. بنابراین از یک فروشگاه و تمایل به انجام هرچه راحت طلب شدهامروزه اکثر افراد راحت

به ذکر  لازم دهند.هاي سنتی ترجیح میمذکور استقبال کرده و آن را به فروشگاههاي اینترنتی با ویژگی

ها توان هر محصول از هر نوعی را در یک سایت عرضه کرد. بسیاري از سایتاست که در فروش اینترنتی می

سنتی وجود رسانند. در مقابل، کمتر فروشگاه را به فروش می غیره محصولات خوراکی، آرایشی، الکترونیکی و

  بندي را موجود داشته باشد.دارد که تنوع بالایی از محصولات از لحاظ دسته

 اندازي کمترهزینه راه -3

ها هزینه اجاره یا هاي زیادي را متحمل شود. از جمله آناندازي یک فروشگاه سنتی فرد باید هزینهبراي راه

هاي مرتبط است. ق کارمندان و سایر هزینهفروشگاه، هزینه خرید تجیهزات مورد نیاز، حقو محل خرید
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طورمعمول یک . بهکنیداندازي یک فروشگاه اینترنتی لازم نیست مبلغ زیادي صرف که براي راهرصورتید

  ندارد. و نصب یک سرویس مدیریت محتوا هاست و دامنه خرید اي به جز هزینهفروشگاه اینترنتی هزینه

  
اي داشته باشید زیرا هر قدم اشتباه منجر به به این نکته توجه ویژه در شرایط اقتصادي کنونی لازم است

است که با ایجاد یک  . این درحالیها بسیار دشوار استکه جبران آن هاي گزاف خواهد شدصرف هزینه

  نیستید. هزینه بالا فروشگاه اینترنتی هزینه زیادي نخواهید کرد و در صورت عدم موفقیت مجبور به پرداخت

 و آنی پرداخت آنلاینامکان  -4

شاید بارها و بارها براي یک فروشنده سنتی پیش بیاید که مشتري اصرار براي تخفیف گرفتن دارد یا تمایل 

دارد پرداخت هزینه محصولات خریداري شده را به زمان دیگري موکول کند یا اصرار به نسیه داشته باشد. 

 هایی در پرداخت هزینه محصولات رخ داده باشد.برداريهمچنین ممکن است براي برخی فروشندگان کلاه
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رود. خریداران یابد و در برخی موارد از بین میدر فروش اینترنتی احتمال چنین مواردي بسیار کاهش میاما 

کردن خرید خود، محبور به پرداخت هزینه به صورت آنلاین پس از افزودن محصولات به سبد خرید و نهایی

طور کامل پرداخت که محصولی به دستشان برسد باید هزینه آن را بهها پیش از آنآن هستند. در واقع

  را نخواهد داشت. گرفتن و سایر مواردنمایند. در این حالت خریدار امکان تخفیف، نسیه

ها امکان پرداخت درب منزل نیز وجود دارد. اما حتی در این صورت هم فرد خریدار البته در برخی فروشگاه

  باید هزینه کامل محصولات را بپردازد و قادر به تخفیف گرفتن و کارهایی از قبیل نیست. که داندمی

  توسعه سریع کسب و کار -5
، باید متعدد در سراسر شهر یا کشور داشته باشد روشگاه سنتی تمایل به داشتن شعباگر صاحب یک ف

وجود سرمایه کافی، باز هم ریسک عدم موفقیت د و حتی در صورت بسیار زیادي در اختیار داشته باشسرمایه 

  بسیار زیاد خواهد بود. کردنو زیان
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با داشتن یک سایت و استفاده از فروش اینترنتی افراد از سراسر کشور قادر به خریداري محصولات آن سایت 

همچنین با  .کردارسال کشورهاي دیگر هم توان محصولات را براي خواهند بود. حتی در برخی موارد می

. در واقع کنیدهمکاري نیز هاي دیگر توانید با سایر برندها و فروشندهداشتن یک فروشگاه اینترنتی، می

بالا رفتن  باعثفروش برسانید. این امر توانید با عقد قرارداد، محصولات افراد دیگر را نیز در سایت خود بهمی

خواهد شد. علاوه بر آن در صورتی که با برندهاي  ماي براي شتنوع و در نتیجه جذب مشتریان بسیار زیاد

کنید تا بازدید سایت خود را بالا برده و ها استفاده میشده همکاري کنید، از اعتبار آنمعروف و شناخته

  مشتریان بیشتري جذب کنید.

  گیري نتیجه
این است که این نوع از کسب و کار آن  عمده است و دلیل زیادي پیدا کردهامروزه فروش اینترنتی رونق 

کاربران زیادي از سراسر کشور در  یعنیاست.  افراد جامعه در معرض دیدبیشتر از هر کسب و کار دیگري 

بینند و این احتمال وجود دارد که حتی اگر نیازي به آن نداشته باشند، هاي خود محصول شما را میخانه

وکار موفق اینترنتی لازم است ابتدا سایتی با ظاهر و ن یک کسببراي داشت .از شما کنند اقدام به خرید

و سپس اقدام به تبلیغات براي آن کنید. هرگز قدرت تبلیغات را براي جذب  نیداي طراحی ککاربرد حرفه

اندازي یک فروشگاه اینترنتی ترسی نداشته باشید و هاز را کم نگیرید.مشتریان بیشتر به سایت خود دست

 کسب درآمد بدون سرمایهکه به استفاده از فروش اینترنتی خواهید بود و گاهی اوقات حتی  شیدمطمئن با

  نیز از طریق اینترنت امکانپذیر است.
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